
Comparaison de différents outils de vote (et non d'élection) 
 

1. Le Plaidoyer : L'influence (ou Lobbying citoyen) 

C'est un ensemble d'actions (arguments, dossiers techniques, rencontres avec des élus) 

menées pour convaincre les décideurs de prendre certaines décisions. 

 L'initiative : Des collectifs réunissant : associations, experts, citoyens... 

 

 Impact : Important si le plaidoyer est soutenu par un collectif important. C'est un 

travail d'information et de persuasion. 

 

 Objectif : Faire passer une idée précise en argumentant sur son bien-fondé. 

 

Contrairement à la pétition qui est un "cri", le plaidoyer est une argumentation 

structurée adressée aux décideurs pour les convaincre de changer une règle ou 

d'adopter une politique. 

Voici les avantages et les inconvénients de cette démarche : 

 

A. Les Avantages du Plaidoyer 

• Crédibilité et expertise : Un plaidoyer bien construit montre que les citoyens 

maîtrisent leur sujet. Il brise l'image du "contestataire qui ne comprend rien" et installe le 

citoyen comme un interlocuteur sérieux (un expert d'usage). 

• Force de proposition : Le plaidoyer propose des solutions, qui peuvent être clef en 

main. Vous ne dites pas seulement "ce qui ne va pas", vous dites "comment faire 

autrement". 

• Influence sur le long terme : Même s'il n'aboutit pas immédiatement, le plaidoyer 

infuse des idées dans l'esprit des élus et des citoyens. Il prépare le terrain pour que vos 

idées deviennent, demain, la norme. 

• Fédérateur : Rédiger un plaidoyer oblige un groupe à se mettre d'accord sur une 

vision précise. C'est un excellent outil pour souder votre communauté autour d'un texte de 

référence. 

 

B. Les Inconvénients du Plaidoyer 

• L'exigence de temps et d'énergie : C'est un travail de fond très lourd. Il faut enquêter, 

vérifier les chiffres, rédiger, relire... Cela demande une persévérance que beaucoup de 

citoyens n'ont pas sur la durée. 

• Le risque d'être ignoré (Le "coup d'épée dans l'eau") : Rien n'oblige légalement un élu 

à lire ou à répondre à un plaidoyer. Vous pouvez produire un document de 50 pages 

brillant qui finira dans un tiroir si le rapport de force politique n'est pas là. 



• La complexité : Pour être efficace, un plaidoyer doit parfois utiliser le langage de 

l'adversaire (juridique, technique). Le risque est de s'éloigner du langage citoyen et de 

devenir, à son tour, un peu trop "technocrate". 

• L'absence de pouvoir de décision : Le plaidoyer reste une tentative de persuader 

celui qui a le pouvoir. Il ne donne pas le pouvoir directement. Cela peut être frustrant car on 

reste dans une position de "demandeur". 

 

Le plaidoyer sert à éduquer la population et à engager l'élu. C'est l'étape qui rend 

votre demande "incontournable". 


